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Krugman, ol tema educativo vuelve
avcupar un lugar importante en las dis-
cuntones sobre el papel de Ta educacion
en ¢l desarrollo economico (Clarin, 13
de marzo de 2011, La novedad, sin em-
bargo, ex que ahora la educacion no es la
respuesta. Krugman, con ese estilo cate
gorico con el cual los economistas pos-
tulan sus teonas, sostiene que la verdad
universalmente aceptada segin la cual la
educacion es la clave del éxito econdmica
€5 Una equivocacion,

El argumento de Krugman se basa en
evidencias empiricas de investigaciones
sobre la evolucion del mercado de tra-
bajo, particularmente en los FEUU. De
acuerdo a dichos estudios, las tec nologias
de la informacion estan provocando la
chiminacion de puestos de trabajo no solo
en tareas de baja calificacion sino, parti-
cularmente, en ambitos que requieren al-
tos niveles educativos. Asi, por ejemplo,
el safrware ¢sta reemplazando abogados
v asistentes de abogados en el analisis de
documentos de investigaciones legales,
o lngcni:‘run ¢n tarcas como ¢l di.h::i‘lu
de microprocesadores. Al contrario de
estas tendencias, la automatizacion ¥ las
tecnologias de la informacion no pucden
reemplazar trabajos de servicios que no
siguen reglas explicitas de desempeno,
coma es ¢l caso de puestos de choferes de
camiones, perteros de edificios y muchos
irabajos manuales que registran hoy bajos
niveles de desempleo y fucrte demanda.

En sintesis, el argumento de Kr ugman
sostiene que si queremos una sociedad
con mds prosperidad paratodos, "la edu-
cacion no es la respuesta”. La respucsta
hay que buscarla mediante el restableci

El argumento de
Krugman sostiene
que Si queremos una
sociedad con mas
prosperidad para
todos, “la educacion
no es la respuesta”

miento del poder de negociacion de los
trabajadores, tanto de los menos como de
los mas calificados.

El escepticismo acerca del valor de la
educacién, particularmente en los FEUU,
ya fue senalado por otros autores desde
una perspectiva mas sociolégica que eco-
nomica. Emmanuel Todd, por ejemplo,
mostro, hace ya algunos afios, que la idea
segun la cual 1a educacion no era la res-
pucesta se estaba verificando a través del
comportamiento de los distintos secto-
res de la sociedad americana {Emmanuel

Todd. Lillusion économique. Essai sur la
stagnation des socidtés développées. Paris,
Gallimard, 1998.) Los datos sobre la evo-
lucitn de la educacion en ese pais mues-
tran que la expansion de 1a cobertura del
sistema educative americano se estanco
en las ultimas décadas. Las informaciones
disponibles muestran que la proporcion
de jovenes que llegan a obtener el Ba-
chillerato + 3 anos (licenciatura), crecid
desde comienzos de siglo hasta 1970 en
forma progresiva, pero dicho proceso s¢
detuvo a partir de csa fecha. Asi, mientras
el conjunto del munda occidental vive
desde hace va mas de un siglo un proce-
so de expansion educativa sostenido, los
EEUU han entrado desde los anos 70 en
una sitnacion de estancamiento, como st
hubicran legado a un techo cultural que
no pudieran superar. Este limite cuant

tativo estd acompanado por bajos logros
en los resultados de aprendizaie, medidos
a traves de las pruebas tanto nacionales
como internacionales, La novedad del
aporte de Krugman y de los economistas
en los cuales se apoya su posicién, con-
siste en otorgar a ese estancamicnto una
explicacidn basada en ¢l comportamiento
del mercado de trabajo.

EL IMPACTO DE LAS HIPOTESIS

DE LOS ECONOMISTAS

Como todos sabemos, las hipétesis y las
propuestas de politicas que se discuten
en los EEUU nenen impacto en el res-
to del planeta. De hecho, el articulo de
Krugman fue publicado en periddicos
¥y revistas fuera de los EEUU, particu-
larmente de los paises en desarrollo. Al
respecto, mucho me temo gue en estos
paises, la primera parte del argumento
de Krugman (escepticismo acerca del
valor de la educacion cn el mercado de
trabajo) tenga mis impacto que la se-
gunda {necesidad de fortalecer ¢l poder

de negociacion de los trabajadores). Di-
cho ¢n otros términos, el pesimismo so-
bre el impacto de la educacion serd mas
escuchado que la demanda de fortalecer
¢l poder de negociacion de los trabaja-
dorcs, entre otras razones porque veni-
mos de décadas donde la supresion de
puestos de trabajo y los cambios en los
modos de produccidon provocados por el
impacto de las tecnologias, ha debilitado
significativamente el poder de negocia-
ci6n de los sindicatos, unico instrumen-
to de los trabajadores para negociar sus
salarios

Por esta razon, me parece importante
precavernos contra ¢l pesimismo acer-
ca del valor de la educacién en la cons-
truccion de sociedades mis justas o, en el
l-:ngu.u-.‘ de los economistas, de mds pros-
peridad para todos. Fn este sentido, es
ymportante aclarar cual es ¢l significado
que otorgamos al concepto de “prosperi-
dad” S1lo asociamos a la idea de justicia,
prosperidad para todos es distribucion
mas cquitativa de la riqueza. Y para lo-
grar csa distribucion mas equitativa es
fundamental propiciar una educacion de
mejor calidad para todos.

El razonamiento economicista sobre
la educacidn tiene virtudes y limitacio-
nes evidentes y bien conocidas. La teoria
del capital humano ya hizo un recorrido
histérico donde se pusieron en cvidencia
ambas dimensiones. En esta ctapa del de-
sarrollo social, es mas evidente que nun-
ca la necesidad de un enfoque sistémico
acerca de las politicas publicas y, espe-
cificamente, de las politicas educativas.
La educacion forma para el mercado de
trabajo, pero también forma para la ciu-
dadania y para el desarrollo personal.
Desde este punto de vista, 1a educacion
-si buscamos una sociedad con prospe
ridad para todos- debe lograr que cada
uno decida o elija, si quiere ser plomero,
chofer de taxi, ingeniero o abogado. Y
una socicdad mds justa y mas igualitaria
es una sociedad que ha logrado que todos
estén en condiciones de elegir qué lugar
quieren ocupar.

Al respecto, es bueno recordar el ana-
lisis de Francois Dubet acerca de la dife-
rencia que existe entre politicas de igual-
dad de lugares y politicas de igualdad de
oportunidades. La primera se refiere al
conjunta de posiciones sociales ocupadas
por las personas. Desde esta perspectiva,
1a justicia tiende a reducir las desigualda-
des de ingresos, de condiciones de vida
y de acceso a los servigios, La igualdad
de lugares busca reducir las diferencias
entre posiciones sociales, sin pretender
otorgar la prioridad a la movilidad de los
individuas, La scgunda, cn cambio, estd
centrada en laigualdad de oportunidades
¥ cumsiste en ofrecer a todos las mismas
posibilidades de ocupar las mejores po-
Maenes, en funcidn de sus méritos, en
una estructura de posiciones claramente
jerarquica. Dubet se define a favor de la
prunera, aunque asume obviamente la
mmportanaa de ambas. Sin entrar en el
debate destinado a optar por una u otra
0 2 otorgar priondad a las acciones que
promueven mas un upo de igualdad que
otro, Ju cierto es que la educacion estd en
el centro de ambas,

Krugman tiene razon al paostular la
importancia de fortalecer el poder de
negocaaon de los trabajadores, Pero
para forwlecer dicho poder, hay que es-
tar vducado. La educacion sola no es la
solucion. Pero sin educacion no podran
desarrullanse las atras dimensiones de
lav acaiones sociales dirigidas a construr
una sociedad mas jusaa,



